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"/[33{e9:.\nJe ] Conozca cuales con los cuatro negocios mas
rentables que puede emprender con un camion. PAG.14

213 W:y[e)] La experiencia sobrenatural que vivié un
transportista al recoger a unos extranos pasajeros
enlaruta. PAG.18
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i N A 4 Laadecuada Los camiones
N eleccion del vehiculo es clave para mas poderosos del mundo se

MICAELA ' el éxito del negocio del transporte utilizan en las tareas mas complejas
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UN BUEN NEUMATICO
== ES SINONIMO DE

® SEGURIDAD,

TECNOLOGIA Y CONFORT

Grupo Mavesa es un actor clave para la movilidad en el Ecuador, con mas de 90 afios de experiencia en la
industria automotriz, también cuenta con un portafolio de neumaticos para el segmento de pesados con marcas

de renombre como; TECHK'NG, WINDPOWER y MICHELIN que ofrecen multiples

beneficios durante la conduccion.

Los neumaticos son parte fundamental para cualquier vehiculo, dentro de sus principales ;‘i J‘ Ld ’?
funciones se encuentra brindar calidad y seguridad. Gracias a su tecnologia absorben las ngf F L
irregularidades de la carretera, haciendo que el vehiculo cuente con mejor estabilidad,
mayor traccion y ain mas importante buen soporte de frenado. —p W~ -
| mmmmumw:@
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Neumaticc

EXISTEN NEUMATICOS PARA DIFERENTES TIPOS DE CARRETERA Y CONDICIONES CLIMATICAS

'h-..

nos brindan confort y una A: resisten la fuerza de
excelente estabilidad direccional, muestra su | traccion, brindan estabilidad, tiene un buen desempeiio
maximo desempefio en autopistas y vias asfaltadas. | en carreteras asfaltadas y caminos pedregosos.

. son altamente resistentes a la fuerza de traccion, proporcionan un mayor agarre en
superficies irregulares ideales para soportar el peso y la carga del vehiculo, excelente desempefio en
terreno de trabajo. Canteras, minas y terrenos rocosos.

ES IMPORTANTE IDENTIFICAR TODAS LAS CUALIDADES DE LOS NEUMATICOS QUE TENEMOS A NUESTRA DISPOSICION.

Para lograr el optimo rendimiento de un neumatico es necesario realizar controles y
mantenimientos perioddicos, entre ellos:

1. MANTEN LA PRESION 2. REALIZAR ROTACIONES 4@ 3. REALIZAR ALINEACION
ADECUADA EN TUS '-I-' PERIODICAS (LIVIANOS -|§| Y BALANCEO
NEUMATICOS. CADA 5.000KM PESADOS PERIODICAMENTE.

CADA 10.000KM).

4. MANTENER EN BUENAS 5. EVITAR EL EXCESOD 6. EVITAR LOS
CONDICIONES LA SUSPENSION DE ALTAS w FRENADOS

Y TREN DELANTERD. TEMPERATURA. @’ BRUSCOS.



Seguir estos lineamientos y adicionar el
servicio de posventa que ofrece Grupo
Mavesa, a través de la atencion “Servicio de
Campo” en el que un equipo de técnicos
expertos se moviliza entre la costa y sierra del
pais para ofrecer un servicio integral en:
cambio de neumaticos, enllantaje, rotaciones,
alineacion y balanceo, inspeccion de flotas,
verificacion de neumaticos, aplicaciones y
recomendaciones, chequeo integro del
estado mecanico de la suspension, tren
delantero del vehiculo, seguimiento y control
de neumaticos en flotas.

En nuestro equipo de posventa, estam
comprometidos con brindar un servicio excepcional
nuestros clientes. Nos esforzamos por mantener alt
estandares de profesionalismo y empatia en ca
interaccion, lo que nos ha permitido construir relacion
solidas y duraderas. Como resultado, podem
garantizar la calidad en todos nuestros productos
servicios.
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MERCADO

Consideraciones para elegir
el vehiculo de cargaideal

ACTUALIDAD
La Mitsubishi L200 brilla
en el segmento de cargalliviana

MERCADO

Los cuatro negocios mas rentables
para emprender con un camion

CURIOSIDADES

Los camiones mas poderosos
delmundoy sus funciones

RELATO

Los fantasmas que esperaban
transporte enla carretera
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LA CORRECTA

DEL VEHICULO ES CLAVE
=, PARAELNEGOCID

L
ANTES DEDECIDIRSEPORLO QUE
PUDIERA CONSIDERARUNA COMPRA
SEGURA,PROCURE CONOCER LA OFERTA

DEL MERCADO SIN QUEEL FACTOR
ECONOMICO SEA EL DETERMINANTE.




DURANTE EL 2022, la venta de camiones
en el pais se incremento en un 19,9% respec-
to del 2021, alcanzando las 11.032 unidades
comercializadas. Si bien este crecimiento en
parte obedece a la normal y perioddica reno-
vacion y ampliacion de flotas, también guarda
relacion con los nuevos emprendimientos sur-
gidos en la pandemia que giran alrededor del
transporte pesado.

Sin embargo, independientemente de los fac-
tores que motivan la adquisicion, es fundamen-
tal que los operadores hagan una adecuada
seleccion del vehiculo, pues ello garantizara el
optimo cumplimiento de la actividad, la satis-
faccion de los clientes y la maxima rentabilidad
del negocio.

La seleccion de un camion no es una tarea
sencilla. Ademas de que cumpla los requeri-

mientos de tamano, peso, capacidad de carga,
motorizacion, adaptacion al uso, etc.), el com-
prador debe considerar otros aspectos como
las areas en donde prestara servicio, el tipo de
caminos que recorrera e incluso las posibles
restricciones ala circulacion que pudiera tener.

Por ejemplo, un camion concebido para tareas
de reparto urbano podria no ser la mejor op-
cion para moverse de una ciudad a otra ante
un eventual cambio de servicio. Asimismo, una
unidad que mueve grandes volimenes de mer-
cancias por carretera no seria la mas adecua-
da para moverse a diario dentro de la ciudad, o
para cambiar de acople y destinarse a otro uso.

Ademas, en el caso de los vehiculos pesados,
incluso mas que en el de los livianos, hay usua-
rios que se “casan” con ciertas marcas o mode-
los porque tuvieron buenas experiencias ante-
riores. Sibien ese criterio es valido, el segmento
ha crecido y se ha diversificado tanto que nun-
ca esta demas considerar otras opciones.

Por ello, antes de decidirse por lo que pudiera
considerar una compra segura, procure co-
nocer la oferta del mercado sin que el factor
economico sea el determinante. Recuerde que
un camion es un bien costoso que deberia brin-
darle muchos afos de fieles servicios, y mas si
la compra surgio de una decision inteligente.

ITORES
FANERDS 117

LOS EXPERTOS RECOMIENDAN TENER EN CUENTA LAS SIGUIENTES
CONSIDERACIONES ANTES DE ADQUIRIR UN VEHICULO PESADO:

CAPACIDADES Y DESEMPENO

Mas alla de que la ficha técnica indique que
el modelo cumple con los requerimientos del
cliente, es necesario asegurarse de que el
comportamiento del modelo es el adecuado.
Esto es particularmente relevante en un pais
como el nuestro, donde hay cambios drasticos
de altitud y temperatura entre las diferentes
regiones naturales, ademas de una topografia
irregular.

Mas alla de solicitar pruebas de manejo a la
empresa comercializadora, conviene indagar
sobre las experiencias de otros transportistas
con ese vehiculo. Los foros de internet son una
herramienta muy util para ese fin.

EFICIENCIA

El combustible es uno de los mayores costos
operativos del transporte pesado. Por ello, el
comprador debe escoger un vehiculo eficien-
te, con una mecanica moderna que le permita
optimizar el consumo y obtener un mayor ren-
dimiento por cada galon.

VERSATILIDAD

Porlo general, lacomprade un camiéon obede-
ce a un requerimiento especifico. No obstante,
varios factores podrian motivar un cambio de
actividad posterior y el vehiculo deberia ofre-

cer la posibilidad de adaptarse a otros usos
para, en la medida de lo posible, no obligar al
propietario a venderlo y comprar otro.

SERVICIO Y RESPALDO

La calidad del servicio posventa es tan im-
portante como la reputacion de la marca. Ase-
gurese de que el distribuidor ofrezca mano de
obra calificaday un amplio ‘stock’ de repuestos
originales, tanto para mantenimientos preven-
tivos como correctivos. Averiglie, ademas, el
valor promedio de los trabajos mas solicitados,
para no llevarse sorpresas desagradables una
vez que haya comprado el vehiculo.

Algunas empresas distribuidoras ofrecen asis-
tencia en ruta, en caso de sufrir una averia du-
rante un viaje. Este servicio puede ser determi-
nante para quienes valoran la tranquilidad que
les proporciona.

REVENTA

Aunque por lo general los camiones ofrecen
una larga durabilidad, mas tarde o mas tempra-
no el propietario puede tomar la decision de
venderlo. Por ello es aconsejable escoger un
vehiculo que por su calidad también sea atrac-
tivo para el mercado de segunda mano, y que
ademas conserve un buen valor de reventa.

FOTOS/123RF + Archivo particular




PUBLIRREPORTAJE

QUIENES buscan una camioneta para afron-
tartodotipodeterrenos con elmejor desempe-
no, seguridad y confort, tienen en la Mitsubishi
L200 a sumodelo preferido. Esta camioneta se
destaca por capacidad de adaptacion a cual-
quier requerimiento, desde los paseos de aven-
tura hastalos trabajos mas demandantes.

MHTSUBISHI

INGENIERIA
LLEVADA ALA

PERFECCION

Disponible en versiones 4x2 Hi-Rider o 4x4
GLX, recibe el impulso de un potente motor
turbodiésel de 2.4 litros que siempre esta lis-
to para la accion en carretera o fuera de ella.
Ademas, su construccién en aleacion de alu-
minio ligero y su sistema de inyeccion directa
combustible por conducto comun, brindan

una gran eficiencia de combustible y bajas
emisiones de CO2.

Esta unido a una transmision manual o au-
tomatica de 6 velocidades, esta ultima con
paletas de cambio en el volante y perilla Easy
Select 4WD.

Su diseno exterior, de modernas lineas rec-
tas, expresa robustez pero también elegan-
ciay deportividad. El frontal ‘Dynamic Shield’
transmite una sensacion de calidad, pro-
teccion y rendimiento muy valorada por los
usuarios del segmento.

En el interior, la L200 ofrece un espacio lider
en su clase con su corte en J, pensado para
la comodidad de los ocupantes de la segun-
da fila. Los asientos de alta calidad y mejo-
rados, intensifican el placer para todos los
pasajeros. Ademas, el aislamiento acustico
situado en puntos estratégicos y el material
amortiguador antivibraciones proporcionan
viajes silenciososy relajados.

En materia de equipamiento, la L200 incor-
pora un sistema de audio con pantalla tactil
compatible con Apple CarPlay y Android
Auto, volante multifuncion, camara de rever-
sa, aire acondicionado, luces delanteras con
regulacion de altura, etc.

En cuanto a seguridad, la L200
esta disefiada para destacarse
entre sus rivales, pues cuenta con
control activo de estabilidad y trac-
cion (ASTC) y una carroceria evo-
lucionada y reforzada para mayor
seguridad ante impactos (RISE por
sus siglas en inglés), que mantiene
un alto nivel de integridad de la ca-
bina en caso de unacolision.

Increible ¢verdad? La ingenieria
llevada a la perfeccion de la Mitsu-
bishi L200 esta lista paraacompa-
narte en todo tipo de caminos.&
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HI-RIDER 4X2 GLX 4X4
35.990 USD 38.990 USD

*‘\

2 0 .

Motor 2.4 Turbodiesel Pantalla de 9 pulgadas con Manual de 6 velocidades
AppleCarplay y Android auto mas reversa

GARANTIA 5 ANOS MANTENIMIENTOS
100.000 KM CADA 10.000 KM

MITSUBISHI
MOTORS
fMitsublshiEcuador @EMitsubishiMotorsEcuador MitsubishiMotorsEcuador www.mitsubishi-motors.comaec Drive your Ambition




:CUMPLIMOS
. ~ EXPERIENCIA
10 ANOS.' —Mercedes-Benz

Y LO FESTEJAMOS CONTIGO

DE CARGA
| CAJA MANUAL

e

GARANTIA: 1 ANO SIN LIMITE DE KM.

PRECIO ANIVERSARIO

4 $69.990 )

ANTES : $79.990

ATEGO 1725 ® Autolider @




EL VERDADERO
MUSCULD Y PODER [M2 1 06]

AMERICANO TRASIC CAlOn

3 1 PESO BRUTO VEHICULAR COMBINADO

TONS

® FreightlinerEc
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UN CAMION puede ser una herramienta de tra-
bajo muy lucrativa, siempre y cuando se elija el
modelo correcto para la actividad adecuada. La
clave esta en indagar acerca de los tipos de ne-
gocios que se pueden impulsar con este tipo de
vehiculo y las ganancias que se pueden obtener.

Segun Carlos Tapia, subgerente de Servicios de
Teojama Comercial, la adquisicion de un camion
representa una inversion alta pero con retorno
en el corto plazo, ya que esta empieza a recu-
perarse al ponerlo a trabajar. Con el objetivo de
contribuir a la generacion de empleo, laempresa
comparte el ‘Top 4 de las actividades mas renta-
bles para el transporte de carga:

=

TRANSPORTE
DEPESCADOY
MARISCOS
La industria alimenticia
funciona a partir de la pro-
duccion, distribucion y comer-
cializacion de alimentos, y nece-
sitade unagran cadenalogisticaen
la que el transporte es una pieza funda-
mental. En el sector de la pesca, por ejemplo, un
flete desde Santa Elenaa Huaquillas puede cos-
tar entre USD 500 y USD 600, y un camion pue-
de cubrir ese trayecto hasta cinco veces por dia.

MUDANZAS
De manera permanente, las personas que
alquilan viviendas buscan mejores sectores o

14 GARGO

alternativas mas econo-
micas. Un flete puede
costar entre USD 250 y
USD 400, tarifa que pue-
de aumentar en funcion
de la distanciay de lainclu-
sidn de servicios adicionales
como desarmado, embalaje y
armado de mobiliario. Por lo gene-
ral no se recorren grandes distancias, lo cual
contribuye reduce el desgaste del camion.

3TRANSPORTE DE MATERIALES
DE CONSTRUCCION

En los ultimos dos afnos se ha evidenciado una
dinamizacion del sector de la construccion en
las principales ciudades del pais. Un camion re-

10S CUATRO NEGOCIOS
WS RENTABLES

CON UN CAMION

FOTOS/123RF

presenta una herramienta valiosa para el trans-
porte de materiales de construccion, especial-
mente para proyectos de gran escala. En estos
casos es comun la tercerizacion de servicios, lo
cual plantea oportunidades de trabajo para flo-
tas de vehiculos pesados

REPARTO

La pandemia del covid-19 impulso la ad-
quisicion de productos a través de entornos
digitales como redes sociales, paginas web o
aplicaciones, empujando a los negocios a ofre-
cer estos servicios y mejorar su cadenalogistica
en beneficio de los clientes. Muchos de ellos hoy
necesitan de varias unidades para ofrecer una
mayor cobertura, y eso se traduce en una fuente
de ingresos paralos propietarios de camiones.@



AUTOLIDER cumple 10 afios como repre-
sentante de Mercedes-Benz en el pais. La
companiase establecido enel2013comouna
filial de la firma uruguaya del mismo nombre,
que a su vez tenia la representacion de la
marca alemana en ese pais desde el 2003.

Carlos Guibovich, director de Ventas de Ve-
hiculos Comerciales de Autolider Ecuador,
converso con CARGO acerca del camino
recorrido por laempresa durante su primera
década de operaciones.

¢Cual era la situacion de Mercedes-Benz
en el pais en el momento en que Autolider
tomé a su cargo la representacion de la
marca?

Mercedes-Benz no habia tenido un distri-
buidor oficial durante mas de un afo, lo cual
genero una cierta sensacion de abandono | i
en los clientes. Pero Autolider buscaba una

15

relacién de largo plazo conlamarcayconel =

pais, por lo cual acuio una frase orientadaa &
restaurar la confianza de los usuarios: “Mer-
cedes-Benz es Autolider Ecuador y Autoli-
der Ecuador es Mercedes-Benz”.

Esta frase causo el efecto deseado y el
publico ecuatoriano asimilo el
mensaje que asociabaaam-
bas empresas.

Después se hizo una
inversion importante
en infraestructura,
vehiculos, repues-
tos, tecnologia,
equipos, herramien-
tas, etc, y seleccio-
nar a los mejores co-
laboradores nacionales

y extranjeros en las diferen-
tesareas.

El argentino Eduardo Pellegrini, quien tenia
una experiencia de 30 anos con lamarcaen
Peru, El Salvador, Republica Dominicana y
Uruguay, liderd la operacion.

Ademas, se hizo un gran esfuerzo para re-
incorporar al equipo a personal de ventas
y posventa que ya habia trabajado para la
marca, y que contaba con amplia experien-
ciay capacitacion.

¢Cuales son los principales hitos de Auto-
lider en sus primeros 10 afos de operacio-
nes en Ecuador?

Pudimos introducir un portafolio interesan-
te a pesar de limitaciones como la calidad
de los combustibles en Ecuador, lo cual

nos obligd a convencer
a las fabricas de abas-
tecernos de productos.
Nuestra gestion desper-
to elinterés de lamultina-
cional britanica Inchcape,
que en diciembre del 2019
adquirid las operaciones
de Autolider tanto en Ecuador
como en Uruguay.

Posteriormente, en julio del 2020 se nos otorgd
la representacion de las marcas estadouniden-
ses Freightliner, Western Star y Detroit Diesel
por parte de Grupo Daimler.

¢Cuanto impulso ha recibido Autolider de la
mano de Inchcape?

Como parte de Inchcape, Autolider Ecuador se
convirtid en un jugador de primera division. Paso
de ser unaempresa familiar con alrededor de 130
trabajadores a formar parte de una nomina de
mas de 8.000 colaboradores, solo en las Ameéri-
cas, donde Inchcape distribuye 39 marcas.

Si bien Ecuador es un mercado pequefio en
relacion con sus vecinos del norte y del sur, en
la medida en que se desarrollen los sectores

MERGEDES-BENZ
Y AUTOLIDER:

UNA ASOCIACION
QUE SUMA 10 ANOS

G vl Nk
AT t,,i[l_rr- e
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minero, logistico o agroindustrial habra muchas
oportunidades de crecimiento.

¢Como ve la competitividad que actualmente
plantean las marcas de origen chino en el seg-
mento de vehiculos pesados?

Es un gran reto. Las marcas chinas han ganado
mucho terreno en el segmento de camiones,enel
que ya casi copan el 50% de las cerca de 10.000
unidades que se venden en Ecuador. Estamos
trabajando sobre dos pilares fundamentales: la
excelencia en la distribucion y el valor agregado
que podamos proporcionarle al cliente.

¢Cuales son los modelos estrella para la divi-
sién de Vehiculos Comerciales de Autolider?
En Mercedes-Benz es el Atego 1725 y en Frei-
ghtliner el M2 106. Son dos modelos medianos
equivalentes que atienden a diferentes pre-
ferencias del usuario: el primero es el camion
“Aato” de estilo europeo y el segundo es el ca-
mion “trompudo” de estilo americano.

Al igual que todos los vehiculos livianos y pesa-
dos distribuidos por Autolider, ambos se benefi-
ciande un servicio posventa que incluye normas
establecidas por el fabricante, con técnicos cer-
tificados y repuestos genuinos. &

FOTOS/Cortesia Autolider « Archivo particular
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ESTOS SONLOS
CUATRO CAMIONES

S| ALGUNA vez se ha preguntado cuales son los camiones mas poderosos del mundo y
que funcién cumplen, encontrara la respuesta en las siguientes lineas. En su afan por aten-
der los mas exigentes requerimientos en lo referente a carga pesada, la industria automovi-
listica mundial ha desarrollado vehiculos con capacidades exorbitantes.

Claro que por el uso al que estan destinados no son ejemplares disponibles para la venta
al publico, sino que generalmente se fabrican bajo pedido con caracteristicas muy especi-
ficas. Ademas, sus enormes capacidades no radican necesariamente en las cifras de po-
tencia y/o torque, sino en los servicios que pueden prestar.

A continuacion le presentamos a cuatro de los camiones mas poderosos -e inusuales-
del mundo, creados para desarrollar tareas que incluso los modelos de serie mas ‘top’ de
las diferentes marcas no estaran en condiciones de cumplir.

VITYAZ
DT-3OPM

ESTE es un camion multipropdsito articula-
do, fabricado en la Union Soviética. Aunque
laidea de su construccion nacio en los anos
sesenta, el desarrollo empezo en los setenta
y se materializé a principios de los ochenta.
Sus ruedas de oruga y su sistema electro-
hidraulico le permiten internarse en superfi-
cies pantanosas, de arena y nieve. Lleva un
motor diésel de 12 cilindros que le permiten
desarrollar 800 HP. Su capacidad de carga
esde 30 toneladas.




NICOLAS
TRACTOMAS
D100

LAS GRANDES obras de in-
fraestructura suelen requerir de
vehiculos extremadamente ca-
paces para transportar piezas
tan enormes como pesadas. Esa
es precisamente la especialidad
de este camion francés, capaz de
arrastrar con muchafuerzagigan-
tescos remolques con cientos de
ruedas sobre los que se montan
cargas de hasta 500 toneladas.
Su motor es un Caterpillar turbo-
diésel de 12 cilindros y 27 litros,
que desarrolla mas de 900 HP y
3.662 Nm de torque.

BELAZ
75710

ESTE GIGANTE camién minero
desarrollado por el fabricante bie-
lorruso BelAZ, tiene 20 metros de
largo, 10 de ancho y 8 de alto. Ca-
paz de transportar 450 toneladas,
es el camion mas grande y con ma-
yor capacidad de carga del mundo,
pero su uso esta restringido a las
areas adyacentes a las minas don-
de opera. Esta impulsado por dos
motores diésel de 16 cilindros y 65
litros cada uno. Lapotencia conjun-
taesde 4.600 caballos.@

FOTOS/Archivo particular
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LIEBHERR
LTM11.200

SE TRATA del camion gria mas
grande del mundo, fabricado por
el gigante aleman de la maquinaria
pesada Liebherr Group. Esta equi-
pado con una pluma telescopica
de nada menos que 100 metros
de longitud, que sirve para gran-
des obras de ingenieria civil como
la construccién de un viaducto, la
reparacion de un rascacielos o el
mantenimiento de una torre edlica.
Lleva un motor turbodiésel de 8 ci-
lindros con 680 caballos de poten-
ciay 3.000 Nmde torque.
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HACE 10 ANOS regresaba a Quito después
de dejar una carga en Cuenca. Eran casi las
3 de la tarde cuando pasaba por Cajabamba,
cerca de llegar a Riobamba. De pronto miré
que una familiade cuatro personas pedia aven-
ton alas camionetas y camiones que pasaban
por la carretera, pero nadie paraba para llevar-
los. Talvez porque eran varios o por seguridad.

Una mujer de unos 32 afios sostenia de la mano
a una nina de unos 7. Ambas se veian tristes y
cansadas, en comparacion con el sefor que su-
puse era su esposo, de unos 38 afnos, y un nino
de unos 10 anos que estaban parados detras.

ENTONCES ambos empezaron a caminar
sin esperar a que las otras dos personas
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bajaran del camion.

FANTASIIAS
QUE SUBIERON
A il CANTION

Durante mis viajes no solia recoger gente en
la via, pero en esa ocasion algo en mi interior
me dijo que debia ayudarlos. Entonces pare,
les pregunté a donde iban y me dijeron que a
Ambato. Como yo de todas maneras tenia que
pasar por ahi, les invité a subir al camion.

Al ayudarles a subir a la sefiora y a la nifia noté
que sus manos estaban heladas, pero no le di
importancia al hecho. Para que pudieran subir
los cuatro, ellas se acomodaron enlacama que
estaba detras de los asientos. Inmediatamente
después subieron el hijo y el esposo y se sen-
taron amilado.

Durante los primeros minutos del viaje no hubo
intercambio de palabras entre ellos, y tampoco
entre ellos y yo. Para cuando llegamos a Rio-
bamba, el nino se habia dormido y el hombre
empezo a sollozar. Senti pena y le pregunté si
le pasaba algo. El me respondio:




-Hoy es un dia muy triste para nosotros, por-
que se cumplen dos anos desde que mi mujer
y mi hija fallecieron. Si no fuera por usted no
tendria ni como regresar a Ambato, porque no
tengo casinada de dinero.

Entonces entendi que la idea que inicialmen-
te tuve sobre quienes eran la sefiora y la nifa
que venian detras de nosotros era equivocada,
pero me surgieron muchas dudas. Al parecer
el hombre sintio alguna confianza conmigo y
siguié con surelato.

-Antes me iba bien. Trabajaba como vendedor
de repuestos automotrices en el centro del
pais y tenia buenos ingresos, pero todo cam-
bié desde lo que pasd con mi familia. Cai en
una profunda depresion, me dediqué a tomar
y descuidé a mi hijo. Después perdi mi trabajo
y tuve que vender casi todo lo que tenia para
pagar deudas. Por ahora solo sobrevivimos.

Esta historia me conmovio. Una cosa habria
sido que me la contara un tercero, pero otra
muy diferente fue escucharla de boca de quien
la vivio. Al mismo tiempo, yo seguia preguntan-
dome quiénes eran la mujer y la nifia, y hacien-
do todo tipo de conjeturas en mi cabeza, por-
que no me atrevia a preguntarle.

En eso, ya estabamos muy cerca de llegar a
Ambato y el hombre me pidié que lo dejara
en Huachi Grande, a la entrada de la ciudad.
Como antes me habia dicho que no tenia dine-
ro, le pregunté si habian comido y me dijo que
no, porque se habia gastado el dinero que lle-
vaba en el viaje de ida.

Cuando llegamos al sitio donde me dijo que se
quedaban, paré el camion y me bajé. Cuando
bajaron él y su hijo, meti la mano al bolsillo, sa-
qué algo de dinero, se lo entregué vy le dije que
fueran a comer algo. EI hombre emocionado
me agradecio y me dio un abrazo.

Entonces ambos empezaron a caminar sin es-
perar a que las otras dos personas bajaran del
camion. Entonces le pregunté:

-Hey ¢no van con usted la seforay la nina?
-¢De qué senoray de qué nifna me habla? Solo
estamos mi hijo y yo, me respondio.

.

En ese momento senti que se me held la san-
gre. Me subi al camién con la seguridad de que
ahi encontraria a las dos mujeres, pero no ha-
bia el menor rastro de ellas.

Por la cara que debo haber puesto, fue él quien
entonces me preguntd a mi si me pasaba algo,
y le conté todo lo que yo vi.

-Imposible mi amigo, me dijo. Hoy hace dos
afnos sufrimos un accidente de transito muy
cerca de donde usted nos recogio. Un bus nos
choco por el lado derecho del auto y como mi
mujer tenia a mi hija en brazos, ambas murie-
ron al instante, mientras que mi hijo y yo resul-
tamos ilesos. Veniamos de poner flores en sus
tumbas, porque estan enterradas alla.

Del bolsillo de su camisa sacé una foto de ellas
y me la mostroé. Eran exactamente las mismas
personas a las que yo habia ayudado a subir al
camion, y hasta usaban la misma ropa. Yo es-
taba tan aturdido que no pude decir nada mas,
simplemente vi como después de decirme eso
elhombre se despidio y empezo a alejarse.

Quedé tan asustado por lo que acababade pa-
sar que no pude volver a subirme al camién por
casi una hora. Cuando lo hice, tuve que llamar
por teléfono a mi esposa y pedirle que habla-
ramos durante todo el trayecto que me faltaba
para llegar a Quito, para que me diera algo de
tranquilidad.

Desde entonces me involucré en el estudio
de la metafisica, para tratar de comprender lo
sucedido. Alguna vez lei que en ocasiones las
almas de las personas que fallecen no pueden
dejar el plano terrenal mientras haya algo que
las intranquilice.

Pero esa es solo una interpretacion. En todo
caso, espero que tanto el senor y su hijo hayan
superado la pérdida y mejorado su situacion,
por su propio bien y el de sus familiares.&

i

FOTOS/123RF
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GM OBB OBTUVO UN RECONOCIMIENTO
POR SU GESTION DE
TALENTO HUMANO

POR TERCER ANO consecutivo, GM OBB del Ecuador obtuvo
el reconocimiento como “Mejor Marca Empleadora” de la catego-
ria Industria Automotriz en el Employer Branding Ecuador 2022,

'HEINEHEN
CLHBG

fﬁ} wudent ®  un estudio que evalua las preferencias de empleo en el pais. A
Carvacatia través de una encuesta realizada a mas de 40.000 estudiantes
y egresados de 150 universidades e institutos tecnoldgicos de
22 provincias, la compania fue reconocida por sus buenas prac-
# ﬁl@ﬁy ticas de gestion de talento humano que promueven el desarrollo,
la inclusion, la diversidad y el establecimiento de las condiciones
laborales adecuadas para cada colaborador.
Kruger

TEOJAMA COMERCIAL FORMO PARTE
DE LA CELEBRACION DEL
DiA NACIONAL DE JAPON

TEOJAMA COMERCIAL, empresa distribuidora de Hino Motors en
Ecuador, se sumo a las celebraciones por la Fiesta Nacional de Japon
que la Embajada de ese pais organizé en conmemoracion del natalicio
del Emperador Naruhito. En el acto, que cont6 con la presencia de im-
portantes autoridades de ambas naciones, asicomo de representantes
de marcas niponas que operan en Ecuador, Teojama Comercial mostré
la calidad, tecnologia y desempeno de los vehiculos Hino, y puso de
manifiesto las acciones que lleva a cabo para posicionarlos como refe-
rentes del transporte pesado en el medio local.

CONTINENTAL TIRE ANDINA

OBTUVO LA CERTIFICACION

‘GREAT PLACE TO WORK"

A PARTIR de los resultados de una encuesta realizada
a todos colaboradores de las areas Comercial, Logistica
y Soporte de toda la Region Andina (Ecuador, Colombia,
Chile, Bolivia, Pert y Venezuela), Continental Tire Andina
recibio la certificacion ‘Great Place to Work'’ en la division
de Globallantas S.A. En el estudio, que midio los aspectos
de respeto, credibilidad, orgullo, imparcialidad y compro-
miso, la compania logré un 78% de opiniones positivas,
posicionandose como una de las mejores empresas del
pais. Continental Tire Andina buscara ampliar este distin-
tivo atodas las areas y unidades de negocio.

LAS LLANTAS LF60 DE LAUFENN CUENTAN
CON NUEVAS Y MEJORES CARACTERISTICAS

LAUFENN, la marca de neumaticos perteneciente a la surcoreana
Hankook, renovo su portafolio para vehiculos pesados en Ecuador. Su
modelo de llanta LF60 ahora cuenta con un nuevo tamafo (275/70R22.5),
ideal para trafico urbano. Ademas, la nueva dimension se puede instalar
en cualquier posicion, desde el eje direccional hasta los de arrastre o trac-
ciony es multipropdsito, ya que puede destinarse a multiples aplicaciones.
Estas caracteristicas contribuyen a una operacion mas eficiente, ya que
brindan una mayor resistencia al desgaste, mayor profundidad de banda
para alargar su vida util y mayor reencauchabilidad.a

FOTOS/ Cortesia de las marcas
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Dos amigos van por la
calley uno le preguntaal
otro:

- ,Quéhoraes?
-Sonlasdoce.

- Ufff, qué tarde.

- Pues haberme
preguntado antes.

- iMama, mama, he sacado
un10!

-iAh, sil ¢En qué
asignatura?
-Pues..un3en
matematicas,un2en
mengua,un 3 eninglésy
un 2 en geografia.

- Hijo, dime una palabra
que empiece por ‘D’

- Ayer.

- Ayer no empieza por D’
- ¢,Coémo que no? -
contesta Pepito -. Ayer era
domingo.

Unaiguana se encuentra
conotrayledice:

- Hola, como te llamas tu?
-lguana, iy tu?

- lguanita que tu.

éPor qué entro ese perroa

ilesi o
Pues porque es un pastor
aleman.

Un cordero le preguntaa
sumama

- iMama, mamal, ¢ puedo ir
aunafiesta?

- Beeeg, beeeg, le
contesta.

V120095UvO3aN
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Es una casita bien armada,
conmil habitaciones
creada por sus propios
inquilinos, no necesitaron
albaniil, ni tampoco
carpintero. {Qué es?

sefoqe op jeued |3

No soy locomotora,
pero echo mucho vapor,
dejo bien alisado si soy
usado con cuidad. {Qué
soy?

eyoug/de]

¢Qué eslo que tiene
principio, pero silos
quieres contar no
tienen fin?

SoJaWINU SOT

Tengo las cinco vocales,
pero soy no el alfabeto,
vueloy como por las
nochesy durante el dia
solo paso durmiendo.
¢Quién soy?

obejeroinui |3

Palo no soy, pero mi
nombre lo dice, loma
tampoco, pero la ultima
cifrade éstatermina
igual que minombre.
¢Qué animal es?

ewofede]
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MANO DE OBRA GRATIS
AL ADQUIRIRFELEKIT
REPARACION DE MO
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CHEVROLET

TIENES UN’MILLle DE RAZONES PARA LLEGAR
A UN MILLON DE KMS SIN REPARAR TU MOTOR.




