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a través de su filial local Autolider, que también representa a

Mercedes-Benz.

Desde el primer contacto visual, el Azkarra transmite una sen-
sacién de calidad, tanto por la sofisticacién de sus lineas como
por la adopcién de detalles diferenciadores. Entre ellos se cuen-
tan el corte vertical del frontal que aporta robustez, los aros de
aluminio bitono de 18 pulgadas y el pilar D pintado de negro
para crear la ilusién de un techo flotante.

El interior cautiva por su aspecto moderno y tecnolégico, asi
como por la variedad de colores y texturas agradables a la vista
y al tacto. Alli predominan los materiales suaves (incluidos los pa-
neles), los recubrimientos de cuero en los asientos, apoyabrazos,
volante y tablero, asi como los diferentes embellecedores que
recrean la apariencia del aluminio pulido. Todo esto le confiere
un aire premium que hasta hace relativamente poco tiempo solo
se podia encontrar en vehiculos de alta gama.

Con sus 4,54 metros de longitud, 1,83 de ancho, 1,71 de dlto y
2,67 m de distancia entre ejes, el Geely Azkarra hace gala de un
éptimo aprovechamiento del espacio interior. La gran distancia
de la segunda fila de asientos respecto de la primera evidencia
la preocupacién del fabricante por el confort de los ocupantes
de las plazas posteriores, ademés de dejar unos generosos 377
litros de volumen para el maletero.

En idioma vasco (euskera), Azkarra significa répido. Esta de-
nominacién no es casual para un vehiculo impulsado por un
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7 caballos de
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urboalimentacién como al apoyo

| propulsor térmico de un motor de arranque/ge-
nerador en momentos como la marcha inicial y la demanda de
aceleracién. Esto contribuye a mejorar la velocidad de respues-
ta, ademds de reducir el consumo de combustible y las emisiones
contaminantes.

A ello también contribuye la adecuada gestién de una caja de
cambios automdtica de doble embrague vy siete velocidades, con
modo manual. Adicionalmente, el Geely Azkarra se diferencia
por contar con un sistema 4x4 y cuatro modos de conduccién
(Eco, Sport, Off road y Comfort), que modifican la respuesta me-
cdnica en funcién del requerimiento del conductor.

Frenos ABS, luces LED diurnas, delanteras y posteriores, contro-
les de estabilidad y traccién, asistente de arranque en pendiente,
control de descenso, monitor de presién de neumdticos, cémaras
de 360° con sensores de parqueo, seis airbags y freno de esta-
cionamiento electrénico con funcién Auto Hold, forman parte del
equipamiento de seguridad del Azkarra.

Del confort se ocupan el techo panordmico, la llave inteligente
con sensor de proximidad, la cajuela con apertura y cierre eléctri-
cos, la pantalla téctil HD de 12,3 pulgadas con puertos USB delan-
teros y posteriores, el cargador inalémbrico para celular, el asiento
del conductor con regulacién eléctrica de seis posiciones, efc.

Al ser propietaria de Volvo, Geely Holding Group comparte el
90% de proveedores con la marca sueca. Esto explica el refina-
miento del Azkarra, que préximamente estard disponible en el
mercado ecuatoriano a un precio muy competitivo.

GEELY E INCHCARPE, UNA ALIANZA ESTRATEGICA

Geely Auto es el grupo automotriz privado més grande de
China y por 11 afios consecutivos ha estado dentro de las 500
empresas més grandes del mundo. La compaifiia es propieta-
ria de Volvo, Lotus y Link & Co. Ademds, es accionista mayo-
ritaria de Mercedes-Benz y en el 2022 adquirié el 7,5% de las
acciones de Aston Martin.

Actualmente trabaja con Renault en el desarrollo de electro-
movilidad, lo cual supone el establecimiento de 17 plantas y
cinco centros de Disefio e Innovacién en tres continentes, con
un equipo de 19.000 colaboradores.

Inchcape, por su parte, es el distribuidor de automéviles mds
grande del mundo, con més de 95 afios de experiencia y ope-

raciones en mds de 40 paises, en los que representa a las 40
marcas mds prestigiosas a nivel global.
Se establecié en América en 1994, distribuyendo vehiculos
BMW en Chile y Perd. Desde entonces, la multinacional ha
expandido sus operaciones en el continente a través de ad-
quisiciones estratégicas en Chile, Pert, Argentina, Colombia,
Ecuador, Uruguay, El Salvador, Guatemala y el Caribe.

En el 2018 Inchcape adquirié Autolider, representante de
Mercedes-Benz en Ecuador, que también integra en su porta-
folio las marcas Freightliner, Western Star y Detroit Diesel. Ac-
tualmente Inchcape distribuye en América las marcas BMW,
Mercedes-Benz, Volvo, Jaguar, Land Rover, Porsche, Subaru,
Suzuki, Hino, Jeep, Rolls Royce y Geely, entre otras.

Con el Geely Azkarra, Autolider -an Inchcape Company- refuerza

su presencia como distribuidor de vehiculos vanguardistas.
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Con una carroceria tipo crossover :

sas dimensiones, un sistema de,

eléctrico y conduccion au‘t'g’n‘é'hw, el

Activesphere Concept muestra la visién de

Audi sobre un tipo de movilidad que cada

vez estd mds cerca. La suspensiéon neu-

madtica y los aros de 22 pulgadas fueron

pensados para un estilo de vida activo,

mientras que la modularidad del interior
ugiere que también se utilice como un
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FUE UN ANO HISTORICO

1TOP 10 OE MARCAS MAS VENDOIOAS EN ECUADOR 2022

PARA EL SECTOR AUTOMOTOR e R et

Chevrolet 22.821 6. Renault 7.373

principios de enero, la Asociacion de Empresas Au-  na de abastecimiento de vehiculos. A esfos problemas se sumaron . KiA 19.882 7. Great Wall 5.096
fomotrices del Ecuador [Aeade) hizo publicas las ci- el inicio de la guerra entre Rusia y Ucrania, en febrero, y la parali- i Toyota 10.145 8. JAC 4.425
fras de ventas de autos nuevos en el pais durante el zacién nacional, en junio. :
2022. las 139.517 unidades comercializadas mos- Sin embargo, el segundo semestre del afio evidencié una recu- Hyunaai 7.746 J. Jetour 3.816
fraron una importante recuperacién del sector respecto de los Ulti- peracion impulsada por la mayor disponibilidad de inventarios de : Chery 7609 10. VUIkswagen 3.470
mos afios y se quedaron apenas 291 por debajo de las 139.808  las marcas que operan en el pais, al punto de que la dindmica del
del 2011, afio récord en el mercado nacional. sector volvié a niveles previos a la pandemia del covid-19.
Esa cifra representd un crecimiento del 16,9% en relacién con Baldeodn también hizo mencién de la elevacion de precios que

el 2021 a pesar de que, por tercer afio consecutivo, la dindmica  registraron los vehiculos, como consecuencia de facfores como el
del sector automotor estuvo condicionada por la disponibilidad  proceso inflacionario global y el incremento de los costos de las OSSR L
de unidades, especialmente durante el primer semestre. materias primas.

Tal como sucedio en los afios 2020 y 2021, esfa situacién fuvo El directivo, ademés, reiteré el pedido de raciondlizar la carga fri-
repercusiones en la composicion del mercado, pues beneficid o butaria que pesa sobre los vehiculos que se comercializan en el pas,
aquellas marcas que tuvieron ejemplares en inventario y perjudicd  pues dijo que esto hace que los precios de cierfos modelos hasta se
a las que estuvieron desabastecidas, independientemente de su dupliquen en comparacién con los de ofros paises de la region.
origen o frayectoria. En cuanto a las marcas con mayor participacién de mercado,

El mejor mes para la comercializacién de vehiculos nuevos fue  Chevrolet continta liderando el ranking con 22.821 unidades en-
agosto, con 13.652 ejemplares, mienfras que el peor fue enero,  tregadas, seguida de KIA con 19.882, Toyota con 10.145, Hyun-
con 9.605. los segmentos de buses y vans, por su pate, registra-  dai con 7.746 y Chery con 7.609.

ron el mayor crecimiento en relacion con el 2021, con 178,6% v El top 10" de las firmas con mayores ventas en el 2022 se lﬁﬁ?g}é’ Che;rc;letstﬁOEB
33,6%, respectivamente. complefa con Renault (7.373), Great Wall (5.096), JAC (4.425), i aﬁoscgnsgcultiya_s"c‘bmﬁ[id_er -
Segin Genaro Baldedn, presidente ejecutivo de la Aeade, el Jetour (3.816) y Volkswagen (3.470). en ventas_del_me‘rt:aquIocaI. R T
secfor automotor inicié el 2022 con incerfidumbres derivadas de Respecto del origen de los vehiculos, el 35% provino de Ching, — e MR 1 K 5

la situacién econdmica del pafs y de la imegularidad en la cade- el 14% de Ecuador, el 9% de Brasil y el 7% de Colombia.



NUEVOS NOMBRES FIGURAN ENTRE
LOS MODELOS MAS VENDIDOS

AUTOMOVILES

Kia Soluto

Jetour X70

Chevrolet Captiva
Chery Tiggo 2
SWm Go1

Renault Duster

CAMIONETAS

Chevrolet D-Max

Great Wall Wingle
JAC T6

Toyota Hilux
Dongfeng Rich

n los tltimos tres afos, la composicién tradicional del
mercado automotor ecuatoriano cambié de manera
considerable. Podria decirse que la pandemia del
covid-19 vy sus efectos modificaron las preferencias
de los usuarios, a la vez que la entrada de nuevas marcas -princi-
palmente chinas- impulsé la diversificacion de la oferta.

Por segundo afio consecufivo el modelo més vendido en el
pais fue una camioneta (Chevrolet D-Max]. Una de las explica-
ciones de que no haya sido un aufomévil més pequefio y de me-
nor valor es que actualmente muchas personas buscan ese tipo
de vehiculos para llevar o cabo emprendimientos productivos.

Ademds, la falta de inventarios de cierfas marcas hizo que
muchos clienfes no pudieran comprar el vehiculo que en un ini-

Kia Picanto
Chevrolet Joy
Hyundai Grand i10
Chevrolet Sail

Shineray X30

Karry Serie Q221L

DFSK Cityvan C37
Shineray MPV750
DFSK Cityvan C35

cio querfan vy tuvieran que optar por alguna alternativa que s
estuviera disponible. En parte, esfo también explica por qué en
la lista de las marcas més vendidas aparecen algunas con una
frayectoria corfa en el medio local.

Es que las marcas chinas que actualmente operan en el mer-
cado nacional ya igualan o superan en nimero a las marcas
tradicionales, ademds de que su oferta de productos es muy
amplia. Los representantes locales de esas compaiiias enfienden
bien las necesidades y las tendencias y fraen al pais los vehiculos
de mayor demanda: SUV y camionetas, principalmente.

Por eso, el listado de arriba, que muestra a los cinco modelos
més vendidos de cada segmento de vehiculos livianos durante el
2022, pone en evidencia esfa realidad.

LOS AUTOS USADOS.

SIGUEN LAS TENDENCIAS DE LOS NUEVOS

| movimiento comercial del mercado de vehiculos
usados suele ir a la par del de autos nuevos. Si este
Ultimo muestra una curva ascendente, como sucedid

en el 2022, la dinémica del de segunda mano tam-

bién toma impulso por varios motivos.

Uno de ellos es que el crecimiento en la venta de autos nuevos
refleja que un mayor nimero de personas busca satisfacer sus
necesidades de movilizacion. Pero no todos los usuarios tienen la
capacidad econémica para adquirir un cero kilémetros, incluso
con crédito. Esto hace que muchos encuentren en los usados la
alfernativa ideal para sus requerimientos.

De hecho, la recepcion y posterior comercializacién de autos
usados es, desde hace ya varios afios, una importante linea de
negocio para muchas marcas y/o concesionarios. Esto debido a
que los vehiculos considerados seminuevos (con no muchos arfios
de antigiedad y un kilometraje relativamente bajo) tienen gran
acogida en los procesos de reventa.

Si usted se pregunta cémo se movid el mercado de autos usa-

dos durante el 2022, a continuacién le presentamos algunos
datos inferesantes sobre el comportamiento de los usuarios de
nuestro porfal Patiotuerca.com entre enero y diciembre.

Las 10 marcas de autos
mas buscadas durante el 2022:

BUSQUEDAS

Chevrolet 1'015.287
Toyota 631.956
Kia 580.458
Hyundai 426.385
Ford 403.783
Nissan 261.315
Mazda 218.382
Volkswagen 212.651
Suzuki 197.824
Mitsubishi 143.587

Las cuatro primeras marcas de este listado coinciden con
las del ranking de la Aeade, aunque no en el mismo orden.

Los 10 modelos de autos
mas buscados en Patiotuerca.com:

BUSQUEDAS

Kia Sportage 147,582
Chevrolet D-Max 134.203
Toyota Hilux 117.062
Hyundai Tucson 108.773
Chevrolet Aveo 102.620
Ford F-150 102.051
Toyota Fortuner 86.012

Chevrolet Spark 74.467
Kia Rio sedan 73.850
Kia Picanto 72.828

En esta lista aparecen modelos que, si bien ya fueron
descontinuados, siguen tendiendo demanda en el mercado.

En cuanfo al fipo de vehiculo, las camionetas encabezan las bisquedas con un 30,1% de las sesiones, fendencia que se alinea con

la del mercado de nuevos. Recordemos que la Chevrolet D-Max fue el modelo nuevo més vendido en los afios 2021 y 2022 y esto

puede indicar que muchos usuarios esfén buscando y comprando camionetas para frabajo y emprendimientos productivos.
En segundo lugar se ubican los SUV con el 28,8% de las busquedas, lo cual evidencia su popularidad entre los potenciales com-
pradores. Los automéviles (‘hatchback” y sedanes) completan las preferencias de livianos, con el 21,6% y el 20,8% de las busquedas.



i usted conserva gratos re-
cuerdos del Suzuki- Forsa,
le complacerd saber que la

quinta generacién de ese

icénico compacto, que fue muy popular
en los afios noventa, acaba de llegar al
pais de la mano de SZK del Ecuador, re-
presentante local de la marca japonesa.

Ahora bajo su denominacién oficial
Swift, el flamante compacto mantiene
prdcticamente intactas las cualidades de
practicidad y eficiencia que lo hicieron
célebre hace mas de tres décadas, pero
con un disefio y una tecnologia adapta-
das a la época actual.

Con sus 3,85 metros de largo, 1,74
de dlto, 1,50 de alto y 2,45 de distancia
entre ejes, el Swift tiene una orientacién
principalmente citadina, aunque el buen
aprovechamiento del espacio interior, el
abundante equipamiento y el buen des-
empefio mecdnico no lo limitan a los en-
tornos urbanos.

Estéticamente, el Swift es un vehiculo
propositivo, ya que su disefio exterior estd
inspirado en el rally y difiere de lo que es
comin en el segmento B. Robusto, juvenil
y deportivo son solo algunos calificativos
con los que se le podria describir.

En cuanto a la mecénica, la versién que
ya se comercializa en el pais incorpora
un motor de cuatro cilindros y 1.2 litros
con inyeccién de combustible Dudljet

(doble inyector por cilindro) y microhibri-

dacién, gracias a lo cual ofrece un alto
desempefio con bajo consumo. Entrega
88 caballos de potencia y 120 Nm de
torque, y estd unido a una caja manual
de 5 velocidades.

Segun SZK del Ecuador, el rendimiento
del Suzuki Swift supera los 90 kilémetros
por galén en condiciones idedles, y pue-
de funcionar sin problemas con cualquie-
ra de las gasolinas disponibles en el pais.

El equipamiento de seguridad y con-
fort es resefiable. El primer apartado in-
cluye frenos ABS con EBD y BA, control
de estabilidad, asistente de arranque en
pendienfes, cdmara de reversa y seis air-
bags, entre otros elementos.

También incluye luces LED delanteras y
posteriores, aros de aleacién de 16 pul-
gadas, volante multifuncién forrado en
cuero, encendido por botén, radio con

pantalla téctil de 9 pulgadas com- L

patible con Apple CarPlay y 7~
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Atractivo, bien equipado, eficiente,
seguro... El Swift ya es, sin duda, uno de
los mejores lanzamientos del 2023.

Android Auto, puertos USB-A y USB-C y
climatizador automdtico.

El nuevo Suzuki Swift ya estd dis-
ponible en la red de concesionarios
Suzuki en Quito, Guayaquil, Cuenca,
Ambato y Manta, a un precio de intro-
duccién de USD 17.290. También pue-
de reservarse en linea en el sitio web:
changethegame.ec.
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Una idea que soélo el
diseno puede expresar.

Nuevo Audi A4.
Forward Thinking. From Audi.

Terne AL

$49.990

(Precio incluye IVA e ICE)

Audi Zentrum Quito
Ecua-wagen - Telf.: 02 226 4380
Av. Granados E14 -70

e Isla Marchena
info@ecua-wagen.com

Audi Zentrum Guayaquil
Induwagen - Telf.: 04 220 6389

Av. Carlos Julio Arosemena Km 2 1/2
diagonal al C.C. Alban Borja.
ventas-audi@induwagen.com

@www.audi.ec @audi_ecuador (f)audi_ecuador (W) @AudiEcuador @ @AudiEcuador



CHEVROLET SILVERADO

COMBINA AVENTURA Y EXCLUSIVIDAD

espués de 11 afios de au-
sencia, la Chevrolet Silve-
rado estd de regreso en el
pais. Esta camioneta del
segmento E llega en una versién denomi-
nada Z71 Trailboss, que se destaca por
un disefo estilizado y por ofrecer mds
tecnologia, seguridad y conectividad.
Impulsada por el liderazgo que ostenta
en el segmento de camionetas en el mer-
cado nacional con la D-Max, Chevrolet
amplia su oferta con un modelo orienta-
do a quienes buscan combinar aventura
y exclusividad en un mismo producto.
Ademds de por sus generosas e impo-
nentes dimensiones, la All New Silverado
se destaca por una mascarilla delantera
negra que incluye el tradicional corbatin
Chevrolet, también en negro, y apliques
exclusivos de la versién Z71. Los espejos
retrovisores incorporan luces direcciona-
les, mientras que los faros de proyeccién,
las luces diurnas y los neblineros son LED.
En la parte posterior cuenta con ba-
rra de tiro, doble escape, ‘bumper’ con
escalén y faros LED. El cajén tiene una
capacidad de 1.718 litros, que lo con-
vierte en el mayor del segmento. Los aros
de aleacién de 18 pulgadas con aca-
bado all black estdn calzados con neu-
mdticos Goodyear Wrangler DuraTrac
MUD TERRAIN.
En el interior incorpora detalles sofisti-
cados y tecnolégicos. Entre ellos se cuen-
ta el sistema de infoentretenimiento con

(1
A

Ademas de derrochar buen gusto y alta
calidad, el habitaculo de la Silverado Z71
Trailboss es sumamente espacioso.

pantalla tactil Mylink de 13,4 pulgadas
de alta definicién, compatible con Goo-
gle Built-in, Apple CarPlay y Android
Auto. Se complementa con un sistema de
audio premium Bose con siete parlantes,
subwoofer y amplificador.

Ademds, incorpora WI-FI nativo con
acceso a aplicaciones de navegacién,
informacién y entretenimiento, control de
voz a través de Alexa y sistema de carga
inaldmbrica de ‘smartphones’.

La Chevrolet Silverado Trailboss Z71
2023 equipa un potente motor V8 Eco-
tec de gasolina de 5.3 litros, que entrega
355 caballos de potencia y 519 Nm de
torque. Estd acoplado a una transmisién
automdtica de 10 velocidades con selec-
cién de marchas electrénica para una
mayor economia de combustible. La trac-
cién es 4x4.

La seguridad de esta camioneta incluye
cdmaras externas de video que ofrecen
hasta nueve vistas del vehiculo desde di-
ferentes éngulos, frenado de emergencia
automdtico (entre 8 y 80 km/h) y frenado
automdtico por deteccién de peatén fron-
tal y posterior, alerta de colisién frontal,
alerta de puntos ciegos y tréfico cruzado
y seis airbags.

Juan Fernando Mufioz, brand manager
de camionetas de Chevrolet Ecuador,
sefiala que la marca decidié volver a
traer a la Silverado al pais basada en el
22% de crecimiento que las ‘pick up’ ex-
perimentaron en el dltimo afo. Con ellg,
Chevrolet espera hacerse con el 30% de
participacién del segmento E de camio-
netas, que actualmente entrega 60 uni-
dades mensuales.

La Silverado Trailboss Z71 2023 tiene
un precio referencial de USD 86.990.

'CASA DE AUDI
MIRA HACIA EL FUTURO

udi tiene nueva casa en Quito.

la marca de los cuatro aros,

representada en Ecuador por

German Motors, llevd a cabo
a inauguraciéon de sus flamantes instalacio-
nes, ubicadas a escasos 100 metros del
concesionario anterior, en la avenida De los
Granados.

Francisco Torres, director general de la
oficina regional de la marca para América
Latina y el Caribe, encabezé una comitiva
de ejectutivos internacionales de Audi que
vinieron al pafs para participar en este im-
porfante evento.

Durante su intervencioén, el directivo mexi-
cano felicité a los directivos de German
Motors por la apertura del nuevo concesio-
nario, menciond la importancia que el mer-
cado ecuatoriano tiene para la compaiia
y entregd una placa de reconocimiento a
Diego luna, gerente general de la empresa
importadora, por su frayectoria y por los re-
sulfados obtenidos.

Durante el acto, que conté con la pre-
sencia de clientes y amigos de la marca,
miembros del cuerpo diplomdtico acredita-
do en Quito y representantes de los medios
de comunicacién, Luna hizo un recuento de
la trayectoria de la compaiiia, que nacié
de una escisién de Ecuawagen, empresa
distribuidora de Volkswagen desde 1974.

El anfitrién, ademds, reconocié el impul-
so que Marco Samaniego y Patricio Pinto,
en calidad de presidente y vicepresidente
de German Motors, respectivamente, brin-
daron al proyecto de construccion de la
nueva sede de la marca.

Las flamantes insfalaciones son mas am-
plias y modemnas, ademds de que cuen-
fan con tecnologia de punta para brindar
un opfimo servicio a los clientes tanto en
venta como en posventa. También incluyen
un drea denominada Audi Approved Plus,
donde se comercializan vehiculos seminue-
vos de la marca alemana que estdn debi-
damente certificados por el concesionario.

Francisco Torres y los ejecutivos locales
de Audillevaron a cabo el acto de inaugu-
racion oficial del nuevo establecimiento.

En una conversacién con Patiotuerca
News, Torres resalté la importancia de
que Audi mantenga una relacién de casi
50 afios con el mismo representante para
Ecuador, asi como la buena acogida que
estan feniendo los modelos eléctricos de la
gama e-ron, que registraron 62 ventas en
el 2022 (casi uno de cada cuatro Audi).

Esto, asegura, convierte a Ecuador en un
mercado estratégico para los planes futuros
de la marca en la regién, donde todos sus
nuevos modelos incorporardn algin tipo de
electrificacién a partir del 2026.
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APUESTA POR EL POTENCIAL DE LA
COMPRA PROGRAMADA DE VEHICULOS

a compra programada de

vehiculos es una alternativa

relativamente nueva a las

tradicionales formas de ad-
quisicién como son el pago de contado,
el financiamiento de instituciones crediti-
cias y el crédito directo. En el pais hay
varias entidades dedicadas a esta acti-
vidad, pero solo cinco forman parte de
la Asociacién de Empresas de Compra
Programada (Aecop).

Una de ellas es Certero. Constituida
en abril del 2019, esta compahia for-
ma parte de los grupos empresariales
Baca y Vézquez, de gran trayectoria en
el pais, y busca convertirse en la mds
grande del ramo. Para lograrlo, permite
adquirir vehiculos nuevos de las marcas
mds importantes del mercado, ademds
de seminuevos con garantia a través de
1001.carros.com y Autos OK.

Segun Pablo Ordéiiez, gerente gene-
ral de Certero, la compra programada
actualmente representa apenas un 4%
de los métodos de adquisicién de vehi-
culos en Ecuador, debido principalmente
al desconocimiento de su existencia y
funcionamiento. Por ello, ve un gran po-
tencial de crecimiento hasta niveles de
entre el 20 y 30%, como sucede en pai-
ses como Argentina, Peri o Colombia.

El directivo compara la compra pro-
gramada de un vehiculo con la adqui-
sicién de un departamento en planos.
Al pagar por un bien que obtendrd mas
adelante, el cliente se beneficia de un
precio mds bajo y de ofras condiciones
especiales.

Una vez que los clientes definen el ve-
hiculo que quieren (hasta USD 35.000),
deben inscribirse en un plan (Maneja o
Cambia), pagar un 4% del valor del ve-
hiculo por Unica vez, una cuota mensual
fijada en funcién de ese mismo monto

durante 84 meses, y otro 4% anual por

concepto de tasa administrativa.

Esto, explica Ordéiez, ya implica un
12% de ahorro para el cliente en compa-
racién con el 16% de interés anual que
en promedio cobran las instituciones fi-
nancieras por un crédito automotriz.

Certero forma grupos de 35 compra-
dores, administra un fondo con sus apor-
tes y establece mecanismos ordenados
de adjudicacién para cada grupo. Por
lo general entrega dos vehiculos cada
mes via sorteo o a los clientes que rea-
licen licitaciones més altas (anticipo de
un determinado nimero de cuotas, in-
dependientemente del valor de su plan).
En cualquier caso, el plazo maximo de
entrega es de 48 meses.

En el plan Cambia también se debe
cancelar una cuota de entrada. El bene-
ficio para sus miembros es que pueden
obtener el vehiculo que desean en un
plazo menor.

Pablo Ordonez
(der.), gerente
de Certero, cree
que este modelo
de adquisicion
tiene un gran
margen de
crecimiento.

Ademds del respaldo que ofrece la
empresa, Ordéiiez indica que uno de
sus mayores valores es la transparencia,
pues a través de estados de cuenta y de
canales digitales, los clientes reciben in-
formacién detallada acerca de sus cuo-
tas pagadas, cuotas por pagar, licitacio-
nes realizadas, adjudicaciones, etc.

Asimismo, desde el inicio reciben in-
formacién acerca de las penalizaciones
de las que podrian ser objeto en caso
de que por algin motivo decidan salirse
del plan, ya que eso causa un perjuicio
a los demds miembros del grupo.

Ordéfiez asegura que de cada 100
solicitudes que recibe, Certero aprueba
95, a diferencia de las 50 que, en pro-
medio, suelen aprobar los bancos para
financiamiento vehicular. Por ello, esta
alternativa crece entre potenciales com-
pradores de vehiculos, tanto para uso
particular como para emprendimientos
productivos.



PARA CUIDAR SU VEHICULO EN EL INVIERNO

os aufos estan disefiados para funcionar en cual-
quier tipo de clima. Sin embargo, en épocas en
las que las condiciones atmosféricas son adversas
requieren cierfos cuidados especiales para evitar

que sufran posibles dafios.
Segun Diego Benitez, gerente de Producto de Volkswagen
Ecuador, la llegada del invierno en el Ecuador frae consigo

lluvias abundantes -que a veces incluyen granizo- vy, en el
caso de la Sierra, también bajas temperaturas. Esto no solo
puede afectar a la carroceria del auto, sino también a algu-
nos elementos como la bateria, los frenos y el motor.

Por ello, y a propésito del inicio de la temporada invernal
en el pafs, el representante de la marca alemana brinda seis
consejos para cuidar el auto durante estos meses.

Cuide el estado de
los limpiaparabrisas

E 5 i nota que las plumas limpiaparabri-

sas del vehiculo ya no cumplen su
funcién de manera adecuada, no dude en
cambiarlas. Si fienen poco tiempo de uso
pero no funcionan del fodo bien, pase un
frapo humedecido con un poco de alco-
hol por las gomas para limpiarlas. Procure
mantener el depdsito con liquido para reti-
rar la suciedad que se adhiera.

Cumpla con ios
mantenimientos

( s sumamente importante que el vehi-
culo reciba los chequeos rutinarios en

los plazos recomendados por el fabrican-
fe, por parte de técnicos especializados.
Esto adquiere una relevancia mayor si pla-
nea salir de viaje con clima lluvioso. Verifi-
que que el liquido refrigerante, el aceite del
motor y los demds fluidos se encuentren en
los niveles adecuados.

Guarde el auto bajo techo

Verifique el estado
de las llantas

Los neumdticos con una adecuada
profundidad de labrado evitan que
el vehiculo derrape al circular sobre piso
mojado y se desvie peligrosamente de su
frayectoria. Segun la normativa vigente en
Ecuador, la medida minima del labrado es
de 1.6 milimetros.

uienes tienen esta posibilidad deben aprovecharla siempre que sea posible, pues al

dejar el vehiculo a la infemperie la carroceria sufre las inclemencias del iempo como

las fuertes lluvias o el sol infenso. Un parqueadero cubierto contribuye a alargar la vida dfil de

la pintura y de ofros elementos como vidrios y cauchos.

Verifique el estado
de los frenos

E\ sistema de frenos es clave para la
seguridad  del vehiculo, especial-
mente en dias en los que las condiciones
climdticas no son las mas favorables. El ini-
cio del inviero es el momento adecuado
para realizar un cambio de pasfillas, una
rectificacién de discos, una empacada de
zapatas, una simple regulacién o cualquier
servicio que pudieran requerir los frenos.

Ponga atencioén al
estado de la bateria

i la baterfa ya tiene algunos afios,

hay que considerar que en época
de frio puede descargarse. Conviene rea-
lizar periddicamente una limpieza de los
bornes y una revisién del nivel de liquido,
asi como estar atento a posibles sefiales
que alerfan sobre el final de su vida Util.
Una de ellas de la dificuliad para encen-
der el vehiculo en frio.



VESPA

SUDAMERICA DAYS:

CAMARADERIA RFGIONAL EN DOS RUEDAS

ntre el viernes 25 y el domingo 27 de noviem-

' bre pasados, el Vespa Club Ecuador organizé

“  en Quito la tercera edicion del Vespa Suda-

. mérica Days, un encuentro de aficionados al

il scooter italiano que se realiza en la regién desde el 2016.
Cerca de 100 integrantes de las diferentes organiza-
ciones nacionales que conforman el Vespa Club Ecua-
dor, asi como delegados de asociaciones similares de
Chile y Colombia, acudieron a esta reunién que tuvo
como finalidad fomentar los lazos de amistad y cama-

raderia que unen a los motociclistas en general, y a
los “Vespistas” en particular.

Luego de la llegada y respectiva bienvenida a las
diferentes delegaciones, que tuvo lugar el viernes,
el sébado 26 fue el dia que concentrd la mayor
cantidad de actividades programadas.

En las instalaciones de la Casa de Espiritualidad
Nuestra Sefiora de EI Quinche, que fue sede del
evento, se llevaron a cabo concursos y dindmicas
de integracién que pusieron a prueba los conoci-

mientos de los participantes acerca de las

particularidades mecdnicas de las

Vespa, tanto en la teoria como en
la préctica.

Por ejemplo, se hacian pegun-

tas especificas sobre detalles

que los propietarios llegan a

conocer a partir de sus expe-

riencias, o se pedia a los gru-
pos previamente organizados pre-
sentarse con una determinada pieza
de una moto, ya sea que la llevaran
como repuesto o que tuvieran que
desmontarla en ese momento.

Mientras tanto, decenas de ejem-
plares Vespa de diferentes modelos y

afios de fabricacién, parqueados uno

El sabado 26 de noviembre, los asistentes al encuentro cumplieron multiples actividades de integracién y entretenimiento.

junto a otro, conformaban una colori-
da exhibicién que hacia las delicias de
los fieles seguidores de estos vehiculos.
Por la tarde se realizé una rodada
multitudinaria hacia el monumento a la
Mitad del Mundo, lugar emblemdtico
de Quito y de Ecuador como pais an-
fitrién, y por la noche se llevé a cabo
una cena con todos los asistentes.
Marco Pazmifio, expresidente del
club quitefio El Avispero, uno de los
mds grandes y organizados del pais,
asegura que la experiencia de 12 afos
de esta agrupacién les permitié hacer-
se cargo en poco tiempo un evento
que inicialmente no estaba previsto.
De hecho, la tercera edicién del Ves-
pa Sudamérica Days debia llevarse
a cabo en Colombia hace dos afios,
pero se cancelé debido a la pandemia
del covid-19. Por ello, el vecino pais
era el llamado a organizar el encuen-
tro este afio, pero complicaciones lo-
gisticas volvieron a impedir que foma-

ra una posta que empezé su recorrido
en Argentina en el 2016 y continué en
Chile en el 2018.

Pazmifio sefala que hace varios
anos el Avispero hizo las gestiones
necesarias para pertenecer al Vespa
World Club, la entidad que coordina
a los clubes nacionales y regionales
de dficionados a la marca italiana, y
que a su vez establece las politicas y
normativas a seguir.

En ese marco, al aceptar la propues-
ta de organizar el Vespa Sudamérica
Days 2022 con relativamente poca an-

La multitudi-
naria rodada
alaMitad del
Mundo fue
un momento
destacado
del evento.

ticipacién, el Vespa Club Ecuador asu-
mié un gran reto que, al final, dejé una
gran satisfaccién en los participantes.

Uno de ellos fue el chileno Richard
Cunningham, comisario Vespa para
Sudamérica, quien destacd la cama-
raderia que encontré en el evento de
Quito. “Tuve la oportunidad de estar
en una reunién Vespa en Alemania en
el 2017, donde habia 15.000 motos,
y el ambiente no era tan cdlido como
el de aqui. Todos son muy amables y
muy hospitalarios. Ademds, hay Vespa
antiguas que son preciosas y que yo
no habia visto porque no llegaron a
Chile”, sefald.

Marco Pazmifio considera que uno
de los mejores resultados que dejaré
la realizacién del Vespa Sudamérica
Days serd el fortalecimiento de las re-
laciones entre los diferentes clubes Ves-
pa del pais, lo cual permitird organizar
nuevos y mejores eventos en el futuro.
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AUTOPARTES IMFRISA -

50 ANOS RECORRIENDO
CAMINOS EN EL ECUADOR

AUTOPARTES

IvIFRIS

Ingresa, elige

Y COMPRA

TIENDA VIRTUAL

IMFRISA es una empresa con 50 afios
en el Ecuador, perteneciente al Grupo
<a> de Colombia, uno de los grupos
mas importantes en la produccién y
venta de autopartes de Latinoamérica,
con empresas filiales en Colombia,
Ecuador, Perd, Venezuela, México y
Estados Unidos.

Mas de 63 afnos en la manufactura,
comercializacién y exportacion a mas
de 25 paises, le da un importante
liderazgo en la industria.

IMFRISA es reconocida en el mercado
por su trayectoria, calidad, servicio, su
gran COMpromiso por Su recurso
humano, sostenibilidad y respeto por el
medio ambiente.

Actualmente, representa a 18 de las
mejores marcas de autopartes, con
cobertura nacional, mas de 2100
clientes, con un centro de distribucion
de 3.000 mts cuadrados, ofreciendo
mas de 7.000 referencias de sus
productos en stock.

www.imfrisa.com.ec [O}

SIEMPRE INNOVANDO Y MIRANDO AL
FUTURO

IMFRISA se encuentra en constante
crecimiento e innovacién, ofreciendo
soluciones y facilidades para el
mercado, por lo que dentro del proceso
de transformaciéon digital en el que
viene trabajando, este afio implementé
su plataforma E-commerce y esté
disponible su nueva tienda virtual:
www.imfrisa.com.ec, donde se puede
realizar la compra de autopartes
directamente, con un proceso muy
facil, solo ingrese, elija sus autopartes
y estas seran enviadas a dénde usted
necesite.

En la tienda virtual podran tener acceso
a todos los productos de las diferentes
lineas que se comercializan como:

* Frenos y Friccion

* Suspension liviana

* Suspension pesada
* Periféricos de motor
* Embragues

* Rodamientos
* Lubricantes
* Liquido de frenos

Con la implementaciéon de este nuevo
canal de ventas, IMFRISA ofrece una
experiencia de compra digital de facil
acceso desde cualquier lugar,
brindando una respuesta rapida a las
necesidades de sus clientes,
impulsando asi su negocio y ofreciendo
el mejor servicio a quienes se
encuentren en la budsqueda de
autopartes de calidad.

TIENDA VIRTUAL

Ingresa, elige

Y COMPRA

Las mejores autopartes
para tu vehiculo

DE DISTANCIA




EMPRESARIAL

Chery introducird vehiculos
con nuevas tecnologias en
el pais y en la region

orporacion Maresa, representante

de Chery en Ecuador, recibié la vi-
sita de altos ejecutivos de la marca, en-
cabezados por Charlie Zhang, su vice-
presidente global. En un encuentro con
representantes de medios de comunica-
cién locales, el directivo adelantd que
Chery se enfocard en la infroduccién al
pais y a la regién de vehiculos hibridos
enchufables, mucho més eficientes y se-
guros, por estar equipados con multiples
ayudas electrénicas a la conduccién.

Q2 Saloon valora positivamente el
desempero de Ravenol en el pais

Con la presencia de Mario Pradel, gerente de Ravenol
para latinoamérica e lberia, Q2 Saloon organizé una
rueda de prensa en la que compartié los resultados de los dos
primeros afos de presencia de la marca en Ecuador. Con un
catdlogo de mdas de 500 productos, el fabricante alemdn de
lubricantes e insumos de mantenimiento vehicular se ha conver-
tido en un referente en el mercado nacional.
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Imfrisa ya ofrece repuestos de
vehiculos en su nueva tienda virtual

AN

Como parte de un proceso de transformacion digital orien-
tado hacia la innovacion, Autopartes Imfrisa lanzé al mer-
cado su plataforma E-Commerce y su nueva tienda virtual. En
el siioc web www.imfrisa.com.ec, los clientes pueden adquirir
repuestos de frenos y friccién, suspensién liviana y pesada,
periféricos de motor, embragues, rodamientos, lubricantes, efc.,
y recibirlos en el lugar de su eleccion.

Renault amplid su presencia
en Guayaquil con un nuevo
punto de venta

Renouh Ecuador abrié su sexto con-
cesionario en Guayaquil, en dias
pasados. Ubicado en el centro comer-
cial Riocentro El Dorado, el flamante
/ punto de venta pone a disposicion el
J portafolio completo de vehiculos de la
marca francesa, que cuenta con au-
tfoméviles, crossover y SUV. Con esfa
apertura, Renault suma 22 concesiona-
rios en el territorio nacional, ubicados
en las ciudades de Quito, Guayaquil,
Cuenca, Manta, Portoviejo, Ambato,
loja, Riobamba, Macas y Azogues.
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3 filas de asientos de cuero y gamuza Transmision automatica CVT con Selector de modos de manejo
con Climatizador Doble Zona paletas de cambios en el volante de acuerdo al tipo de terreno

/MitsubishiEcuador @MitsubishiMotorsEcuador MitsubishiMotorsEcuador www.mitsubishi-motors.com.ec



