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EL TRANSPORTE

LA PANDEMIA del covid-19 demostrdé que
el transporte pesado es un sector de prime-
ra linea y un pilar fundamental de la economia
nacional. Gracias a que continué operando du-
rante los meses del confinamiento, los centros
poblados del pais no sufrieron desabasteci-
miento de alimentos, medicinas y demas arti-
culos de primera necesidad.

Segun las estadisticas de la Asociacion de Em-
presas Automotrices del Ecuador (AEADE), el
de camiones fue uno de los segmentos menos
afectados por los efectos de la pandemia, pues
en el 2020 se vendieron 7692 unidades que

representaron apenas un 2,8% menos que las
7907 que se comercializaron en el 2019. En el
2021la cifra subidé a 9.761ejemplares vendidos.

A juzgar por los numeros, el sector atraviesa
por un buen momento. No obstante, un anali-
sis mas detallado de la situacion y su contexto
permiten tener una lectura distinta. Luis Felipe
Vizcaino, presidente de la Federacion Nacional
de Transporte Pesado del Ecuador (Fenatra-
pe), sostiene que la carga generada en el pais
no ha crecido en una proporcion similar a la de
las ventas de camiones, incluso desde antes de
la pandemia.



No obstante, el transporte de carga experi-
menta un fendmeno que se incremento a par-
tir de la pandemia, que es la adquisicion de
camiones por parte de personas particulares,
que no pertenecen a cooperativas o gremios
del ramo, y que han visto en esta actividad un
medio de subsistencia o un complemento de
otros negocios.

Esto se traduce en una sobreoferta y en una
competencia desleal para los transportistas fe-
derados, ya que los nuevos actores del sector
no necesariamente cumplen las regulaciones
legales y técnicas de operacion dispuestas por
el Estado ecuatoriano, por lo que ofrecen cos-
tosinferiores por los fletes.

Pero ademas de esto, hay otros factores que
Vizcaino identifica como los principales pro-
blemas que el gremio del transporte pesado
enfrenta cada diay se detallan a continuacion:

ALTOS PRECIOS DELOS INSUMOS

En los ultimos dos afos el precio del diésel se
ha incrementado en un 90%. A eso se suma el
incremento en el precio de llantas, aceites, fil-
tros, etc., en un promedio del 60%, debido a la
crisis logistica mundial que encarecio los fletes
maritimos.

MALA CALIDAD

DEL COMBUSTIBLE

El diésel que se comercializa en el pais tiene
una alta concentracion de particulas por millon
de azufre que perjudican alos motoresy conta-
minan el medioambiente. Esto genera mayores
costos de mantenimientos preventivos y co-
rrectivos.

AUSENCIA DEUNPLAN

DE CHATARRIZACION

De las aproximadamente 200.000 unidades
que conforman el parque automotor de camio-
nes en Ecuador, al menos una cuarta parte ya

cumplio con su vida util. Sin embargo, no existe
un plan que contemple su reemplazo por uni-
dades nuevas de una manera ordenada, justa,
que busque un equilibrio entre la cantidad de
camiones Y la tasa de crecimiento anual de la
cargay permitaregular el mercado.

INSEGURIDAD EN LAS VIAS

Muchos camiones son victimas de asaltos y
robos en las carreteras del pais, lo cual genera
pérdidas importantes para los transportistas
por temas de corresponsabilidad. Actual-
mente se trabaja con la Policia Nacional en el
desarrollo de planes de contingencia, pero el
problema persiste.

TRAMITOLOGIA

Los largos periodos que toman procesos como
el incremento de cupos, la matriculacion vehi-
cular o el otorgamiento de permisos de ope-
racion también representan pérdidas para los

transportistas, pues suele pasar que les toca
empezar a pagar las cuotas del vehiculo antes
de que puedan empezar a operar.

Pero a pesar de todas estas complicaciones
para el sector, Vizcaino confia en que la inten-
cién del Gobierno de encaminar la reactivacion
economica del pais tome en cuenta al trans-
porte pesado como un aliado estratégico. Ello
implicaria trabajar en temas que beneficien
a ese sector, que ya han sido propuestos y
estan en estudio.

Entre ellos se cuenta el establecimiento de un
plan de chatarrizacién y sustitucion de unida-
desviejas por otras nuevas, mas eficientes, ren-
tables y menos contaminantes, con el apoyo
de la empresa privada. Esta modalidad, que se
aplica en Colombia y otros paises de la region
mediante el pago de licencias, también permite
contribuir a la jubilacion de los transportistas
que no deseen continuar en la actividad.

Un punto clave es el desmontaje de las sobre-
tasas, para que los actores del transporte pue-
dan manejar costos operativos asequibles y
reales que permitan que esta actividad tenga
unarentabilidad razonable.

Otras demandas son la simplificacion de tra-
mites, el mejoramiento de la calidad del diésel
paraque lacadenade subsidios no se vea afec-
tada con el paso del tiempo, el fortalecimiento
de la formalidad del sector mediante el control
de emision de licencias y matriculas fraudulen-
tas, el respeto a las normativas vigentes
y la realizacion de operativos en
los que se verifique el cum-

plimiento de los requisitos
de operacion.

Vizcaino sostiene que

el transporte debe ir de

la mano de laeconomia

nacional. Por eso ve

con buenos ojos que

el crecimiento de entre

el 3,5y el 4% proyectado

para este ano ya se empie-
ceasentir.@

e
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EL MERCADO de vehi-

ano anterior, y se convir-
tieronenlaciframasalta
desde el 2014. China
fue el primer pais de
origen de este tipo
de vehiculos con un
38,9% de participa-
cion. En el mercado
se comercializaron 30
marcasy 121 modelos.

culos pesados en el pais ‘
continia en ascenso.
Después de la impor-
tante  recuperacion
que ese segmento
evidencié durante el
2021, el primer cuatri-
mestre del 2022 man-
tuvo latendencia al alza.

En lo referente a camiones,
durante el ano pasado se vendie-
ron 9.766 unidades que representaron

un crecimiento cercano al 30% respecto del

Entre eneroy abril del afio en
curso, en el mercado ecuatoria-
no se entregaron 3.696 camiones. Sia

partir de esa cifra se hace una proyeccion has-

8 GARGO
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tadiciembre, el segmento podria cerrar el 2022
con cercade 11.000 unidades comercializadas.

El caso de los buses es distinto. El pico maxi-
mo de ventas de este segmento en los ultimos
15 anos se dio en el 2018, cuando se vendieron
1.885 unidades. En el 2020, afo de la pandemia
del covid-19, se vendieron apenas 405 ejempla-
res, lo cual significd una caida del 76,9% frente
alas1.751del 2020.

Sinembargo, el 2020 no fue el peor ano parala
comercializacion de buses en el pais. Lo fue el
2021, cuando la cifra cay6 hasta las 352 unida-
des. Esto se explica porque muchas activida-
des laborales y estudiantiles aun se desarrolla-
ron en modalidad virtual durante el afo pasado,
y el uso del transporte publico cayd de manera
drastica, ademas de que los aforos estaban re-
ducidos.

Pero con el levantamiento de muchas restric-
ciones derivado de los efectos positivos de la
campana de vacunacion, durante este ano se
ha evidenciado un progresivo retorno a la nor-
malidad del cual también se ha beneficiado el
mercado de buses. Asi, entre enero y abril el
segmento entrego 185 unidades que permiten
proyectar mejores resultados para el 2022
frente al ano anterior. @
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UN PROCEDIMIENTO
NECESARIO

DURANTE mucho tiempo, los vehiculos pe-
sados que llegaban al final de su vida util eran
abandonados en canchones donde la intem-
perie se encargaba de danar lo que quedaba
de ellos. Sin embargo, actualmente es posible
deshacerse de los camiones viejos mediante
practicas ambientales adecuadas que implican
reciclaje de materiales y reutilizacion de piezas.

De hecho, ahora existen gestores ambientales
y empresas que procesan materiales como pa-
pel, plastico, caucho o vidrio. Esto permite dar
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un segundo uso a dichos elementos, gracias a
lo cual se reduce la demanda de materias pri-
mas para las industrias, se generan menos de-
sechos, se conservan los recursos naturales y
se generan fuentes de trabajo.

David Alvarez, jefe de Seguridad Industrial de
Teojama Comercial, indica que al momento de
reciclar las partes de un camion se debe consi-
derar que los diversos materiales requeriran di-
ferentes tratamientos. Lo primero es clasificar-
los como desechos no peligrosos y peligrosos

GARGO




Entre los primeros se cuentan las partes plasti-
casy de papel, las partes metalicas, los cables
eléctricos, los vidrios, las llantas y otros compo-
nentes de caucho como alfombras o tapetes 'y
la tapiceria.

Como elementos peligrosos se consideran
los aceites y filtros usados, otros fluidos como
liquido de frenos, de la direccion hidraulica y
refrigerante, las baterias y el gas del aire acon-
dicionado.

Teojama Comercial cuentaconun Programade
Manejo de Desechos Peligrosos y No Peligro-
S0Ss que se ejecuta con el apoyo de gestores
ambientales. Dentro de él y una vez identifica-
dos los tipos de desechos, un vehiculo pesado
que ha cumplido su vida util debe pasar por los
siguientes procesos para ser reciclado:

DESCONTAMINACION
Se realiza para eliminar cualquier desecho pe-
ligroso que pueda ser danino para el medioam-

~ FOTOS/Cortesia Teojam
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biente, como fluidos que suelen contener me-
tales pesados y acidos corrosivos. Mediante
procedimientos tecnoldgicos se lleva a cabo la
extraccion total de los materiales contaminan-
tes para luego reciclar la partes de metal, plas-
tico u otros materiales.

DESMANTELAMIENTO

Consiste en extraer las diferentes partes que
conforman el vehiculo como motor, ruedas,
piezas de carroceria, faros, etc., ara identificar
aquellas que pueden reutilizarse sin necesidad
de someterse a otros procesos para tener una
segunda vida. Dependiendo de la pieza, deben
pasar por unainspeccion o incluso un procedi-
miento mas detallado para garantizar buen fun-
cionamiento general.

PRENSADO Y FRAGMENTACION

Las partes metalicas que no se puedan o reu-
tilizar se colocan en la prensa, donde se com-
primen en forma de cubo o plancha previo
a su envio a procesos de fundicién para ob-
tener materia prima. También se establecen
procesos de fragmentacion para separar y
clasificar los materiales para un mejor proceso
dereciclaje.

REUTILIZACION

El acero se puede reutilizar para la misma in-
dustria automovilistica o para la industria de la
construccion. El plastico puede servir de com-
bustible para plantas industriales, para la fabri-
cacion de césped artificial, muebles, calzado e
incluso parafabricar pavimento. Los elementos
textiles sirven como base para la fabricacion de
aislamientos.

Cabe sefialar que el reciclaje no se da Unica-
mente cuando el vehiculo llega al final de su
vida util, sino también cuando sus diferentes
componentes deben ser reemplazados por
desgaste o colision. Los propietarios deben
adquirir conciencia del impacto ambiental que
generaunvehiculoy procurar un manejo inade-
cuado de los desechos por parte de los conce-
sionarios y talleres. @
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PARA FLOTAS DE
TRANSPORTE PESADO

CONTINENTAL unificé su gama de servicios
para flotas de transporte pesado bajo la deno-
minacion Conti360°. Su objetivo es brindar al
transportista todos los productos y servicios
para lograr una movilidad sustentable acorde
con sus necesidades, a través de la combina-
cion de 5 ejes fundamentales: neumaticos, re-
encauche, acompanamiento técnico, tecnolo-
gia digital y cobertura nacional.

Esta nueva filosofia esta centrada en cubrir de
formaintegral todas las necesidades del sector
de transporte de carga, pasajeros y construc-
cion. De esta manera, la marca va mas alla de
serun comercializador de llantas y se convierte
en un proveedor integral de soluciones.

14 GARGO

La filosofia “Conti360° Solutions” permite la re-
duccion del costo operativo del transportista
mediante algunos parametros como garantia,
calidad y rendimiento en neumaticos nuevos y
reencauche. A ello se suma la integracion de va-
lores agregados de servicio, como son el acom-
panamiento y asistencia técnica y de tecnologia
avanzada de monitoreo de desempeno y mante-
nimiento preventivo. Todo esto en un marco glo-
bal de cobertura en todo el pais.

“Como Continental procuramos brindar constante-
mente un servicio de la mejor calidad y, sobre todo,
que represente un ahorro para el transportista. La
idea de estainnovacion es que nuestro cliente sien-
taa‘Conti360° Solutions' como un aliado estratégi-

FOTO/ Continental Tire Andina

co eintegral en sulabor diaria, y juntos maximizar
la rentabilidad de su negocio”, asegura Héctor Vi-
llacreses, gerente de Flotas de Continental.

Con esta incorporacién, la compania respon-
de a las cambiantes exigencias de los clientes
en un mercado determinado por la creciente
digitalizacion, la gestion a partir de datos y la
presion de los costos. Adiciona también tecno-
logia avanzada de monitoreo y seguimiento de
producto, para asegurar que los parametros de
mantenimiento se cumplan.

Es asi como Continental brinda a sus consumi-
dores un esquema integral, consistente y con-
fiable en el largo plazo. @
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EL CAMION MAS
COMPLETO DE

SU SEGMENTO

SI1SUBUSQUEDA de un camién se orienta ha-
cia el segmento de semipesados, el Atego 1725
de Mercedes-Benz es su mejor opcion. Disefia-
do para ofrecer seguridad y rentabilidad en ope-
raciones de cortas y largas distancias, ofrece
una optima relacion entre costo y beneficio.

Se tratade un modelo moderno, eficiente, fiable
y capaz de desempenarse satisfactoriamen-
te en una gran cantidad de aplicaciones como
plataforma, tanquero, volgueta, furgon o re-
colector de basura, tractocamion, entre otras,
gracias a su variedad de configuraciones.

Mecanicamente, cuenta con un eficiente motor
OM 906 de seis cilindros en linea y certifica-
cion Euro lll que entrega 245 caballos de vapor
y 900 Nm de torque desde las 1.200 revolucio-
nes por minuto. Esto se traduce en la fuerza
necesaria para realizar cualquier tipo de ope-
racion, ofreciendo un menor consumo de com-
bustible y mayor durabilidad.
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Ademas, la caja de cambios manual de seis
relaciones cuenta con una doble reduccion de
cono 'y corona (dual) que le permite ofrecer do-
ble juego de marchas (semimontafiero y mon-
tafiero) para adaptarse a las diferentes exigen-
cias del camino.

El chasis fabricado en aceros de alta calidad,
con ballestas parabdlicas en el eje delantero y
trapezoidales cortas en el posterior, le confie-

|
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re una gran robustez con un peso en vacio por

debajo de la media del mercado. La seguridad

corre por cuenta de unos frenos neumaticos

de doble circuito con tambores en ambos ejes

y sistema antibloqueo, mas un sistemade freno

motor Top Brake con accionamiento electro-
neumatico.

Todo esto se complementa con una cabina
amplia, ergondmica, con acabados de gran
calidad y un equipamiento orientado a mejo-
rar el confort y el rendimiento de los opera-
dores enjornadas de trabajo cortasolargas.

ElMercedes-Benz Atego 1725 esta dispo-
nible con distancias entre ejes de 4,2, 4,8
y 5,4 metros y cabina corta, cabina larga
con cama y cabina larga con techo alto y
doble cama. &

FOTOS/Cortesia Autolider




PARA SERVICIO URBANO

REQUIEREN CUALIDADES ESPECIALES

DEBIDO a la naturaleza de su operacion, los vehiculos pesados de servicio ur-
bano (buses, camiones) corren un mayor riesgo de presentar problemas con los
neumaticos. Una explosion causada por un exceso de temperatura o un deterio-
ro prematuro derivado de unamala elecciéon o de un mal mantenimiento, pueden
ocasionar accidentes de transito y pérdidas econémicas paralos operadores.

Por ello, José Garcia, gerente Comercial de Hankook Tire, detalla las carac-
teristicas que deben cumplir los neumaticos para uso en vehiculos de trans-
porte publico:

DISIPACIONDE CALOR
Estos vehiculos deben arrancar
y parar con mucha frecuencia.
Esto exige de los neumati-
cos una alta capacidad de
disipacion del calor que

banda de rodamiento sea altamen-
te resistente al desgaste, pues
el material de las vias urbanas
suele ser muy abrasivo. Un
compuesto adecuado es

fundamental paralograr un

esta practica genera, que buen desempenio.

es mayor que el calor cau-

sado por el desplazamiento PARED LATERAL

continuo en carretera. REFORZADAE
INDICADORES DE

CAPACIDAD DE DESGASTE

SOPORTARALTAS
TEMPERATURAS
El calor que soportan los neuma-
ticos de uso urbano en el area
del talén, producto de las
frenadas constantes, exige
de los neumaticos una ca-
pacidad de soportar altas

Las llantas de los vehiculos de ser-
vicio urbano, especialmente de pasa-
jeros, tienen una alta exposicion
a roces laterales, que es una
condicion critica e inevita-
ble. Por ello se debe utilizar
neumaticos con una pared
lateral reforzada e indica-

temperaturas. dores de desgaste que
avisan en qué momento se
COMPUESTO deben girar para evitar fati-

ESPECIAL EN LABANDA
DE RODAMIENTO

De igual manera, los constantes
arranques y paradas requieren que la

gaodanos.

Ademas de buscar estas caracte-
risticas, conviene seguir algunas reco-

BT
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mendaciones para mejorar el rendimiento de
los neumaticos. Entre las principales se cuen-
tan la revision diaria y en cada cambio de turno
de los operadores de su estado general. Este
proceso visual ayuda a detectar posibles da-
nos en la estructura o el atrapamiento de obje-
tos extranos en la banda de rodamiento.

También se debe verificar la presion de inflado
(conlos neumaticos frios) al menos una vez por
semana, y calibrarla segun las indicaciones del
fabricante.

Las cintas térmicas juegan un papel importante
en el control de latemperatura, y por tantoenla
conservacion y la duracion de los neumaticos.
Algunas marcas premium adaptan dispositivos
que ayudan a prolongar la vida util de las llantas.

Adicionalmente, no hay que descuidar las ta-
reas de mantenimiento periédico tales como
alineacion, balanceo y rotacion cada 10.000 o
15.000 kilometros, y acompanarlas de un man-
tenimiento de los aros para evitar que el agua
proveniente de los sistemas neumaticos con
los que se inflan las llantas los oxide por dentro
y deteriore el metal. @




DESDE hace mas de 80 afios Motransare-
presenta a International y distribuye sus ca-
miones en Ecuador. Ademas de vehiculos
ofrece repuestos y servicios de la mejor ca-
lidad, convirtiéndose asi en el socio y com-
panero ideal en el negocio del transporte.

Durante su larga trayectoria, esta empre-
sa automotriz ha puesto en practica y ha
consolidado valores como la honestidad,
el compromiso, la transparencia y la integri-
dad que, conjuntamente con el trabajo duro,
la han posicionado como unade las compa-
fias lideres del sector.

VOTRANSA

—
r

Como muestra de reconocimiento a la fide-
lidad de sus clientes, Motransa ofrece mano
de obra gratuita con garantia por la compra
de repuestos originales para camiones In-
ternational. De esa manera, los propietarios
de vehiculos de la marca podran acceder al
cambio de las piezas con los mas altos es-
tandares de calidad.

Desde este ano, Motransa incorporo a la
gamade productos International los nuevos
modelos de camiones y tractocamiones de
las series HV y HX, cuyas caracteristicas
les permiten hacer frente a los trabajos mas
exigentes. @

FOTOS/Cortesia Motransa
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LOS CAMIONES de gran tonelaje consumen
grandes cantidades de combustible. Sin em-
bargo, la compania minera Anglo American se
propuso cambiar esa realidad al fabricar el ca-
mion eléctrico mas grande del mundo, propul-
sado, ademas, por hidrogeno.

NuGen, como se denomina el gigantesco vehi-
culo, cuenta conun sistemacapaz de generar 2

e e M

MW de potenciay puede transportar una carga
util de 290 toneladas y prestara servicio en la
mina sudafricana de Mogalakwena, propiedad
de Anglo American. Allireemplazara a una flo-
ta de 40 vehiculos con motores de diésel en la
que cada uno quemaun millén de litros de com-
bustible cada ano.
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Este camion utilizara la energia generada por
unaplanta solar de 140 MW. Con ella se alimen-
taran los procesos de electrolisis necesarios
para dividir las moléculas de agua, separando
el hidrogeno verde que se utilizara para alimen-
tar la pila de combustible.

Anglo American busca que las ocho minas en
las que opera sean neutrales en carbono para
el 2030y que todas sus operaciones se mane-
jen con hidrogeno para el 2040.

Curiosamente, esta compafia con sede en
Londres solicitd proyectos y presupuestos a
diferentes fabricantes de camiones para cons-
truirlos con hidrégeno. Ante la negativa de es-
tos, Anglo American decidié asociarse con la
compania de desarrollo sustentable First Mode
para reconvertir sus vehiculos en amigables
con el medioambiente.

Como se sabe, el uso de hidrogeno no emite
gases de efecto invernadero y, debido a que el
agua se divide para crear el combustible utili-
zando la energia del sol, tampoco hay emisio-
nes de carbono en su proceso de fabricacion.

Los camiones de la flota de Anglo American
estan equipados con celdas de combustible
que entregan hasta 800 kW de potencia y que
incluyen platino en sus componentes. Un pa-
quete de baterias intermedio de 1,2 mWh se
encarga de alimentar los motores eléctricos. @
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TEOJAMA COMERCIAL LLEVO
A CABO UNA AMPLIACION EN
SU SUCURSAL DE GUAYAQUIL

TEOJAMA COMERCIAL, distribuidor de camiones
Hino en Ecuador, amplio su sucursal principal de Gua-
yaquil con el objetivo de fortalecer su area de posventa
en laregion Costa del pais. La empresa realizd una inver-
sion de mas de USD 300.000 en infraestructura, con la
finalidad de atender la creciente demanda de repuestos
del mercado ecuatoriano, incrementar su capacidad de
almacenamiento y mejorar sus tiempos de respuesta de
atencion al cliente. Con este proyecto, Teojama Comer-
cial apunta a diversificar el portafolio de sus productos a
través de su division multimarca Teojama Repuestos.

Desde 1963

CONTINENTAL TIRE ANDINA
FUE GALARDONADA POR EL
MUNICIPIO DE CUENCA

EL MUNICIPIO DE CUENCA, a través de Accion Social Mu-
nicipal, entregd un reconocimiento a Continental Tire Andina
por el apoyo brindado a los grupos mas vulnerables de Cuenca.
La compania recibio el reconocimiento debido a su labor social
durante el tiempo de pandemia, asi como por el apoyo brinda-
do a los damnificados de las inundaciones de Tarqui y el desla-
ve de Sayausi. Durante mas de 12 anos, Continental Tire Andina
ha ejecutado diversos proyectos para fomentar el cuidado del
medioambiente, la educacion infantil y el soporte para personas
condiscapacidad, entre otros ambitos.

- TECNOECUATORIANO Y SECAP

ORGANIZARON UN SEMINARIO
DE TECNOLOGIA AUTOMOTRIZ

EL INSTITUTO Superior Tecnoldgico Tecnhoecuatoriano y el
Servicio Ecuatoriano de Capacitacion Profesional (SECAP)
llevaron a cabo el primer seminario binacional Tendencias y
Tecnologia Automotriz, bajo la modalidad virtual, con el ob-
jetivo de compartir experiencias y conocimientos del sector
automotor. El encuentro, que fue gratuito y abierto al publico
en general, conto con la participacion de Patricio Donoso, mi-
nistro de Trabajo. De esa manera, Tecnoecuatoriano ratifico su
compromiso de formar profesionales en el campo de la meca-
nica automotriz aplicada, bajo un enfoque integral que com-
prende el fortalecimiento de las competencias de los alumnos
en adaptacion e innovacion.

AUTOMUNDIAL PRESENTO SU NUEVA
BANDA DE REENCAUCHE ECUMAX

LA EMPRESA reencauchadora Automundial lanzé al mercado
ecuatoriano Ecumax, una nueva banda de reencauche para vehi-
culos pesados disefada especialmente para ajustarse a las nece-
sidades del sector en el pais. Se trata de un producto de alto rendi-
miento que contribuye a la reduccion de costos de operacion para
los clientes, ademas de desempenarse bien en eje de traccion y
en eje libre, asi como dentro y fuera de las vias asfaltadas. Ecumax
también aporta al cuidado del medioambiente al reducir significati-
vamente la cantidad de materias primas que se utilizan para la fabri-
cacion de neumaticos nuevos.

FOTOS/Archivo PARTICULAR
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QUE DOMINAN LA LOGISTICA

ESTANDARES *

CIUDAD

7 )
di

DOBLE
LLANTA
POSTERIOR

EOTun
P
N N

' 1 :
' R g E 3.5 TON
E2.Q'l;

O
i

S 5.5 TON

AUMARK
S 8 TON

- nssnsza% TASA oesoe 4\/ CREDITO DIRECTO |Bi7] S'EEFO DE

DE ENTRADA 91 9% INMEDIATO EHL Iﬂﬂﬂ

QUITO: Norte: Av. Galo Plaza N64-167 y José Amesaba. (02) 3500556 / 3500550 / Sur: Av. Pedro Vicente Maldonado y S57 a 100 metros
de la estacion Ecovia - Guamani / Carros y Carreteras: Via Interoceanica Km 3 entre Puembo y Pifo a 300 metros del redondel de
Puembo. (02)2382961 /0981970538. GUAYAQUIL: Foton Ecuador: Av. Juan Tanca Marengo Km 2 74, (04) 2920950 / Fangio: Daule,
Km 17 Via Ledn Febres - Cordero. Frente al C.C. Palmora Plaza. (04)2833602 / 0999404310 / Maxdrive: Yaguachi, Km 14 1/2 via al
P.A.N.(Puente Alterno Norte). 1-800 Maxdrive. MANTA: Hipermotor: Montecristi: - Via el Colorado Km 10 frente a la fabrica Pres Café.
0997723186. CUENCA: Av. De las Américas y Manuel Corral Jauregui Esquina. 2856966. AMBATO: Panamericana Norte km 6 1/2, a
100 metros del ingreso al Parque Industrial Ambato (A partir del 15 de junio 2022).




